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Winterthur

Primarklasse fragt kolumbianische
Entwicklungshelferin aus

Strassenverkauf Uber 4000 Franken sammelte die Klasse 5a vom Schulhaus Neuwiesen fiir Hilfsprojekte von Swissaid.
Die Koordinationsleiterin aus Kolumbien besuchte den Unterricht, um fiir das Engagement zu danken.

Muriel Blum

«Muy buenos dias, nifos!»
Die fiinfte Klasse vom Schul-
haus Neuwiesen hat an diesem
Mittwochmorgen Besuch aus
der Ferne. Swissaid-Kolumbien-
Verantwortliche Walquiria Perez
begriisst die Schiilerinnen und
Schiiler auf Spanisch.

«Wervon euch hat Frau Perez
verstanden?», fragt Dolmetsche-
rin und Junior-Programmleite-
rin Eliane Steiner. Ein Nicken
geht durch die Reihen, und eini-
ge Hinde schiessen in die Luft.
«Ich habe Verwandte in Italien»,
sagt ein Schiiler von ganz vorne.
Ein anderer schliesst sich an:
«Meine Familie spricht Portugie-
sisch, da konnte ich etwas ablei-
ten.» Immer mehr Kinder mel-
den sich: Sie erzdhlen von ihren
‘Wurzeln in Frankreich, Sri Lan-
ka, Brasilien, Polen, Kroatien,
Australien, Nordmazedonien,
Indonesien, Deutschland, den
USA, Kosovo und Ungarn.

«Wow! Thr seid aber eine in-
ternationale Klasse», sagt Perez
auf Spanisch. Und Steiner {iber-
setzt weiter: «Frau Perez besucht
euch heute aus ihrem Heimat-
land Kolumbien.» Als eine von
vier ausgewihlten Klassen in
der Schweiz hat die 5a vom Neu-
wiesen eine Swissaid-Koordina-
tionsleiterin und -Linderverant-
wortliche zu Gast. Das Schweizer
Hilfswerk besucht anlisslich sei-
nes 75-jahrigen Bestehens erst-
mals besonders engagierte Klas-
sen und erklirt den Primar-
schiilern die Projekte, die sie
mitfinanziert haben. Die 5a wur-
de aus iiber 350 teilnehmenden
Klassen ausgewihlt.

4000 Franken in zwei Jahren

Bereits zum zweiten Mal hat die
Klasse Ende letzten Jahres 400
Swissaid-Abzeichen verkauft
und damit insgesamt iiber 4000
Franken fiir Hilfsprojekte gesam-
melt. Diese «Abzeichen» sind je-
desJahr andere: 2021 verkauften
die damals Zehnjdhrigen kleine
Schachteln und Kerzen fiir Swis-
said, 2022 waren es Windlichter.
Zehn Prozent der Einnahmen ge-
hen in die Klassenkasse.

«Beim Verkaufen konnen die
Schiilerinnen und Schiiler sehr
viel lernen», sagt Klassenleh-
rer Nik Keller. Etwa, auf fremde
Erwachsene zuzugehen, wie sie
ein Produkt vermarkten miissen

und was ein guter Auftritt bedeu-
tet. «xManchmal haben die Leute
richtig kritisch nachgefragt und
wollten genau wissen, wofiir wir
Geld sammeln», sagt Schiile-
rin Nirima. «Wenn wir es nicht
gut erkldren konnten, haben sie
dann auch nichts gekauft.»
Spitestens seit dem Besuch
von Perez konnen die Kinder
das nun. Perez erzihlt ihnen von
Projekten in Chocé an der ko-
lumbianischen Westkiiste. Eine
Region innerhalb des Landes, in
der es den Leuten durchschnitt-
lich weniger gut geht und teil-
weise Schulen, Gesundheitsein-
richtungen und sichere Einnah-
mequellen fehlen. «In einem der
Dorfer konnten wir dank eurem
Einsatz eine 6kologische Vanille-
plantage aufbauen», sagt Perez.
Das Dorf liegt im Regenwald,
erreichen kann man es nur mit
kleinen Holzkanus {iber den
Fluss. Vanille ist deshalb sehr ge-
eignet, weil die Orchideen an be-
reits bestehenden Baumen em-

porwachsen und fiir den Anbau
kein Regenwald gefillt werden
muss. Die Schoten sind klein und
sehr leicht zu transportieren,
trotzdem verdienen die Dorfbe-
wohnerinnen und Dorfbewoh-
ner damit gutes Geld.

Kinder helfen Kindern

«Wenn kolumbianische Kinder
von den Swissaid-Projekten pro-
fitieren, erzdhle ich ihnen je-
weils, wer das Geld dafiir gesam-
melt hat», sagt Perez. Das mache
sie sofort neugierig. Dann fragen
sie nach, wie Kinder in der
Schweiz so leben. Dieses Inter-
esse beruht auf Gegenseitigkeit:
Mit der Fragerunde am Schluss
geht die Lektion 20 Minuten 1an-
ger als geplant. Die Schiilerinnen
und Schiiler stellten unter ande-
rem folgende Fragen:

Ist es nicht gefihrlich, wenn
die Leute durch den Urwald
laufen? Man konnte ja
einem Jaguar begegnen.

Perez: In dieser Region hat es
nur selten Jaguare. Um sich vor
giftigen Schlangen zu schiitzen,
tragen die Dorfbewohnerinnen
und Dorfbewohner hohe Gum-
mistiefel.

Wer kauft

die Vanilleschoten?

Perez: Vor allem kolumbianische
Restaurants und Eishersteller.

In der Schweiz kann man

sie nicht kaufen?

Perez: Noch nicht. Ausserhalb
von Kolumbien bekommt man
sie erst in Paris und in den USA.
Aber wenn die Produktion gros-
ser wird, konnte das irgendwann
schon der Fall sein.

Leben die Leute dort denn

nur vom Vanilleverkauf?

Perez: Nicht nur. Auch der Tou-
rismus ist eine Einkommens-
quelle, denn die Region ist
bekannt fiir Walbeobachtung.
Aber die Touristen kommen nur,

wenn Walsaison ist, das sind nur
wenige Monate im Jahr.

Und die Vanille kann man das
ganze Jahr ernten?

Perez: Die Erntezeit ist zwischen
Dezember und Februar.

Essen die Dorfbewohner ihre
Vanille auch selbst?
Perez: Ja, das auch.

'Was kochen sie damit?

Perez: Die Vanille kommt in
Fruchtsifte. Ausserdem wird sie
in Kokosol geriihrt, dann duftet
es gut.

Uber die verschiedenen Lebens-
realititen lernen die Fiinftkliss-
lerinnen in einer Art Memory-
Spiel. Sie miissen je zwei Bilder
der gleichen Szene zueinander-
legen. Eines aus ihrem eigenen
Alltag in Winterthur zu einem
aus dem Leben von Kindern im
Departement Chocé. So kommt
eine Abbildung von Zug, Bus,

«In einem

der Dorfer konnten
wir dank eurem
Einsatz eine
okologische
Vanilleplantage
aufbauen.»

Walquiria Perez
Swissaid-Koordinationsleiterin
und -Landerverantwortliche

Velo und Auto neben das Foto ei-
nes Holzkanus. Ein Teller Rosti
mit Bratwurst neben eine Platte
mit Fisch und Kochbanane. Und
das Bild eines Haufens Spielzeu-
ge neben ein leeres Blatt. Der
Schiiler Sathurjan stellt fest: «Auf
dem Blatt ist nichts abgebildet,
weil die Kinder dort gar keine
richtigen Spielsachen haben.»
Damit die Kinder durch dieses
Beispiel eines armen kolumbia-
nischen Dorfes kein zu einseiti-
ges Bild des Landes bekommen,
betonen Steiner und Perez mehr-
fach, dass die Unterschiede zwi-
schen Stadt und Land sehr gross
sein konnen. Das scheint ange-
kommen zu sein. «Ich glaube, die
Verteilung von Arm und Reich ist
in Kolumbien je nach Ort sehr
verschieden», sagt Schiiler Jaro.

Senioren sind beste Kunden

Und wie gefiel den Kindern das
Verkaufen? Trotz der Kilte im
Dezember hatten die Fiinftkliss-
ler viel Spass. Anela gefiel vor
allem das Teamworking. Noah
fand es cool, dass die Klasse auch
wihrend der Schulzeit losge-
schickt wurde.

«Am allerbesten lief es in der
Altstadt», sagt Lou. Die gesam-
te 5a ist sich einig: Altere Leute
sind die zuverlissigsten Kunden.
Viviano fasst zusammen: «Die
haben fast alle etwas gekauft.
Weil sie es einfach herzig fanden,
dass wir fiir einen guten Zweck
unterwegs waren.»

Weitere Bilder finden Sie auf
aa> www.landbote.ch




